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LE MIME

Objectif du référentiel :

Être capable de se présenter dans le cadre d’une situation interpersonnelle de face à face et/ou au sein d’une équipe de vente.
Objectifs de la séance :
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Maîtriser le geste - Décoder la gestuelle d’autrui
Configuration de salle :
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	Classique
	Cercle
	Vide
	U
	Ateliers


Matériel à prévoir (Choix entre les 2) :

( 
Tableau papier


( 
Caméscope

(
Vidéo-projecteur

· Rétroprojecteur


( 
Radiocassette

(
Magnétophone

· Télévision + Magnétoscope 
( 
Simulaphone

(
Lecteur de CD

( 
Microphone + Sono

( 
Ordinateur

(

	Support : 16 situations différentes à mimer empruntées à la vie quotidienne (cartelettes) :

SITUATIONS :

· suivre un cours

· ranger son bureau
· faire la vaisselle
· faire son lit
· boire un verre au café
· manger à la cantine
· mettre la table
· s’habiller
· regarder une cassette vidéo
· faire ses devoirs
· saisir un texte au clavier
· entrer en cours
· mettre en route une lessive
· pendre le linge
· démarrer une voiture
· repasser le linge …


DÉROULEMENT

	Titre de l’activité
	Objectifs 

à atteindre 
	Activité 

du Professeur
	Activité 

de l’élève
	Consignes 

particulières

	Préparation du

Mime
	Mimer une action simple 
	Le professeur fait tirer au sort une saynète. 
	L’élève réfléchit et imagine la manière dont il va transmettre son message.
	

	Mime de la saynète
	Maîtriser ses gestes et l’espace
	Le professeur désigne un élève (volontaire ou non).
	L’ élève mime à la classe la saynète. Les camarades observent sans intervenir.


	(Ne parler en aucun cas. Attendre la fin du mime.

	Décodage du mime
	Décoder la saynète mimée
	Le professeur organise les réponses des élèves.
	Les élèves proposent leurs réponses.
	( Les élèves proposent une réponse à la fois.
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