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Mimer une rencontre
Objectif du référentiel :

Être capable de se présenter dans le cadre d’une situation interpersonnelle de face à face et/ou au sein d’une équipe de vente.
Objectif :

Maîtriser le geste

Décoder la gestuelle d’autrui

Configuration de salle :
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	Classique
	Cercle
	Vide
	U
	Ateliers


Supports :   4 cartelettes précisant le type de relation des personnes qui se rencontrent :

( amis
( collègues de travail
( simples connaissances
( un employé et son supérieur hiérarchique
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