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SE FAIRE ENTENDRE

Objectif du référentiel :

Être capable de se présenter dans le cadre d’une situation interpersonnelle de face à face et/ou au sein d’une équipe de vente.
Objectif de la séance :

[image: image1.wmf]Rendre les élèves capables de maîtriser l’expression orale (volume de la voix)
Configuration de salle :
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	Classique
	Cercle
	Vide
	U
	Ateliers


Matériel :

( 
Tableau papier


( 
Caméscope

(
Vidéo-projecteur

· Rétroprojecteur


( 
Radiocassette

(
Magnétophone

· Télévision + Magnétoscope 
( 
Simulaphone

(
Lecteur de CD

( 
Microphone + Sono

( 
Ordinateur

(
	Situations :

· Empêcher quelqu’un de parler trop fort (très discrètement jusqu’à l’énervement)

· Signaler sa présence dans un magasin vide.
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	Découverte de la scène
	Imaginer son intervention
	Distribuer la situation
	L’élève se prépare à jouer la scène.


	

	Le jeu de scène
	Moduler l’intonation et le volume de la voix
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